Inovasi Digitalisasi & Monetisasi Konten dan UKM Lokal Sentul Melalui
SentulKotaBlitar.kim.id

Latar Belakang

Inovasi digitalisasi dan monetisasi konten serta UKM lokal di Sentul melalui
platform SentulKotaBlitar.kim.id bertujuan untuk mengoptimalkan potensi yang ada
di daerah Kelurahan Sentul Kota Blitar. Banyak UKM dan konten lokal ( tempat
wisata, kearifan local, budaya, hospitality dan lain-lain ) yang belum teroptimalkan
secara digital, meskipun memiliki produk yang berkualitas. Dengan memanfaatkan
teknologi informasi, diharapkan dapat meningkatkan branding, memperluas
jangkauan pasar, dan meningkatkan pendapatan para pelaku usaha wilayah
Kelurahan Sentul Kota Blitar

Permasalahan yang Dihadapi

1. Kurangnya Optimalisasi Digital: Banyak UKM di Sentul yang belum
memanfaatkan platform digital untuk memasarkan produk mereka.

2. Posisi Strategis Offline: Meskipun Sentul memiliki lokasi yang strategis, di JI Ir
Sukarno dan JI Moh Hatta yang selalu dikunjungi orang berbagai penjuru
daerah luar kota Blitar, keberadaan online-nya masih minim.

3. Branding Media Lokal yang masih belum berkembang : Media lokal belum
mampu menjadi penghubung efektif antara warga, pemerintah, dan audiens.

4. Database Terintegrasi Belum Ada: Tidak adanya sistem database yang
terintegrasi untuk mengelola informasi tentang UKM dan konten lokal.

Tujuan Inovasi
Melalui SentulKotaBlitar.kim.id, inovasi ini bertujuan untuk:
« Meningkatkan digitalisasi dan monetisasi konten serta UKM lokal.
« Membangun branding yang lebih kuat dan bersahabat dengan audiens.
e Meningkatkan pendapatan bagi pelaku UKM dan pemilik konten lokal.
Manfaat yang Diperoleh

1. Peningkatan Branding Konten Lokal: Memperkuat citra tempat wisata,
kearifan lokal, dan budaya Sentul.

2. Penguatan Branding UKM: Meningkatkan visibilitas produk-produk lokal di
pasar digital.

3. Revenue Stream untuk Media Lokal: Menghasilkan pendapatan dari layanan
foto, video, dan optimalisasi konten.

4. Pemberdayaan Komunitas: Memberdayakan warga dalam menyampaikan
berita dan berjejaring.



Hasil Inovasi

1. Beberapa UKM telah berhasil dioptimalkan melalui website dan media sosial
yang terintegrasi.

2. Pembuatan database konten yang memudahkan akses informasi bagi
pengguna.

Strategi Implementasi
Jangka pendek

1. Pelatihan Digital Marketing: Memberikan pelatihan kepada pelaku UKM
mengenai pemasaran digital agar mereka dapat memanfaatkan media sosial
dan platform e-commerce secara efektif.

2. Pengembangan Konten Berkualitas: Membuat konten visual dan naratif yang
menarik untuk meningkatkan daya tarik produk.

3. Kolaborasi dengan Influencer: Menggandeng influencer lokal untuk
memperluas jangkauan audiens melalui promosi produk.

4. Optimalisasi Website: Memastikan website SentulKotaBlitar.kim.id user-
friendly, informatif, dan SEO-friendly agar mudah ditemukan oleh calon
konsumen.

Jangka Menengah
1. Model Monetisasi yang Berkelanjutan

Investors biasanya tertarik dengan strategi monetisasi yang jelas. Beberapa opsi
yang bisa dikembangkan:

e Program Langganan Premium: Menawarkan keanggotaan eksklusif bagi UKM
dengan fitur seperti promosi prioritas, analitik bisnis, dan konsultasi branding.

o Marketplace Lokal: Mengintegrasikan e-commerce yang memungkinkan
transaksi langsung bagi UKM, dengan sistem komisi atau fitur premium.

o lklan Berbayar: Memberikan ruang bagi produk lokal untuk beriklan secara
digital di platform dengan sistem PPC (pay-per-click) atau paket
berlangganan.

2. Teknologi Berbasis Al & Big Data
Investors akan lebih tertarik jika platform memiliki teknologi yang canggih:

e Analisis Tren Pasar: Menggunakan Al untuk menganalisis tren permintaan
dan membantu UKM menyesuaikan strategi bisnis mereka.

« Rekomendasi Produk Cerdas: Algoritma yang secara otomatis menyarankan
produk berdasarkan perilaku pelanggan.



Dashboard Interaktif: Menampilkan data penjualan, engagement, dan
performa produk bagi UKM yang terdaftar.

3. Kolaborasi dengan Institusi dan Korporasi

Untuk meningkatkan kepercayaan investor, platform dapat bermitra dengan:

Pemerintah Lokal: Mendapatkan dukungan kebijakan dan bantuan
pendanaan dari dinas terkait.

Bank dan Fintech: Menyediakan akses pembiayaan dan kredit usaha mikro
bagi UKM yang terdaftar.

Kampus & Akademisi: Mengembangkan riset dan kajian bisnis yang dapat
meningkatkan efektivitas strategi pemasaran digital.

4. Ekosistem Digital yang Terpadu

Investor lebih tertarik jika platform tidak hanya menjadi tempat informasi, tetapi juga
menjadi ekosistem lengkap:

Sertifikasi UKM Digital: Memberikan sertifikat bagi UKM yang telah menjalani
pelatihan digital, meningkatkan kredibilitas produk lokal.

Sentul Digital Hub: Membangun pusat edukasi dan coworking space bagi
pelaku UKM untuk pelatihan dan networking.

Program Gamifikasi: Menerapkan sistem reward bagi pengguna yang aktif
menggunakan platform, meningkatkan engagement.

5. Potensi Ekspansi & Skalabilitas

Investor ingin melihat potensi jangka panjang, jadi bisa dipertimbangkan:

Ekspansi ke Kota Lain: Menjadikan model ini sebagai prototipe yang bisa
diterapkan di daerah lain.

Penambahan Layanan Berbasis AR/VR: Menyediakan pengalaman belanja
digital yang lebih interaktif, seperti tur virtual toko UKM.

Pembuatan Aplikasi Mobile: Mempermudah aksesibilitas bagi pengguna
sehingga transaksi dan interaksi menjadi lebih cepat.

Dengan memperkuat aspek teknologi, model bisnis, dan ekosistem digital,
SentulKotaBlitar.kim.id menawarkan solusi yang berkelanjutan, inovatif, dan memiliki
dampak ekonomi nyata.



